Aktualnosci rynku polskiego

Olfor Marek Langalis
Olfor - Laczymy
stal nierdzewng

a oferte firmy z
branzy sktada sie
przewaznie sto

kilkadziesigt rodzajow
potgczen od standardo-
wych srub, nakretekipod-
ktadek po blachowkrety
oraz wkrety do drewna.
Takich firm jest w Polsce
kilkadziesiat.

Firma Olfor z Olsztyna

Rynek elementow ztgcznych ze stali nierdzewnej w Polsce uksztattowat sie na
poczatku XXI wieku. Firmy, ktore wtedy istniaty na rynku mogty zbudowac¢ swoja,
pozycje w oparciu o szybko rosnacy popyt przed wejsciem w struktury Unii
Europejskiej (wymiana wielu urzadzen przez firmy z przemystu spozywczego) na

powstata w 2007 r. Po-

czgtkowo rowniez oparfa
Swojg dziatalnosc¢ o stan-
dardowg oferte. Dos¢
duza konkurencjainiskie
marze spowodowaty, ze
trzeba byto przemyslec¢
jeszczeraz strategie dzia-
tania

Duzo nam pomogt kryzys,
jaki wystgpit w catej
branzy od potowy 2008,
poprzez caty 2009 r. -
mowi Marek kangalis,
wtasciciel firmy. Pomimo
spadku obrotéwipozeg-
nania sie z czescig klien-
tow (przede wszystkim
bardzo nierzetelnych ptat-
nikow) problemy staty sie
zalgzkiem nowego roz-
WOju.

Olfor postanowit posta-
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materiaty ze stali nierdzewnej.

fot. 1

WwiC przede wszystkim na
specjalizacje. Od konca
2009 r. to co dotychczas
byto podstawg dziatal-
nosci (a wiec znormowa-
ne wyroby potgczeniowe)
stato sie tylko uzupetnie-
niem. Jeszcze w 2009 r.
sprzedaz standardowych
elementéw ztgcznych ze
stali nierdzewnej stano-
wita okoto 90% wszyst-
kich przychodow. Rok
pozniej byto to juz 50%.
Plan naten rok zaktada, ze
udziat standardowych i
znormowanych potgczen
bedzie stanowit ok. 40%.
Caty czas rosnie sprze-
daz nienormowanych ele-
mentéw potgczeniowych.

Chcemy caty czas dgzy¢
do zaspokajania potrzeb

Klientéw, ktorych niktinny
nie jestw stanie zrealizo-
wacC - mowi kangalis.
Satysfakcja, jaka nam
towarzyszy, gdy widzimy
jak powstaje nowy pro-
dukt jest nie do opisania.

Firma wyspecjalizowata
sie w dostawach potg-
czen wykonanych wg ry-
sunku klienta, nienormo-
wanych oraz trudno do-
stepnych. Jednoczesnie
stawia na rozwoj potg-
czen specjalistycznych,
mato jeszcze popularnych
w Polsce, takich jak
nitonakretki (fot. 1), nity
rurkowe (fot. 2) czy bla-
chowkrety samowiercgce
przeznaczone do stali
nierdzewnych (fot3). Ten
pierwszy produkt, chociaz

w Polsce stosowany juz
od wielu lat, ciggle nie
znajduje zbyt wielu klien-
tow.

Do wielu nowinek potg-
czeniowych trzeba klien-
tow przekonywac dtugimi
miesigcami. Nie zawsze
tatwo przychodzi zmiana
procesu technologicz-
nego. A proponowane
przez nas potgczenia sg,
dla klientow bardziej eko-
nomicznym rozwigza-
niem, nawet jezeli na po-
czatku trzeba troche wie-
cej zaptacic.

Idealnym takim przykfa-
dem sg blachowkrety sa-
mowiercgce stosowane
specjalnie do stali nier-
dzewnych. Stal nierdzew-




najest stosunkowo miegk-
kim materiatem, w zwigz-
ku z czym wykonane ze
stali austenitycznych sa-
mowierty nie sg w stanie
przewierci¢ powierzchni
nierdzewki (stosowane sg,
do aluminium). Wystepuijg,
jeszcze na rynku bla-
chowkrety bimetaliczne,
gdzie wiertetko wykonane
jest ze stali weglowej, a
reszta blachowkreta
(gwint i gtéwka) ze stali
nierdzewnej. Pozniej wier-
tetko jest ocynkowane (25
mikronow). Sgto jednak
bardzo drogie wkrety, ok.
4 razy drozsze od stan-
dardowych. Firma Olfor
ma w swojej ofercie sa-
mowiert wykonany ze stali
martenzytycznych, ktore
nadajg sie do hartowania.
Po wykonaniu blachow-
kreta poddawany on
jest podwojnemu harto-
waniu, dziekiczemu uzys-
kuje twardos¢ ponad 50
hrc, ato pozwala na swo-
bodne przewiercenie stali
nierdzewnej. Dodatkowo
jestduzo tanszy od wkre-
tow bimetalicznych.

Oproécz samowiertow i
nitonakretek duzym zain-
teresowaniem cieszg sie

fot. 2

nity rurkowe ze stali nier-
dzewnych.

W Polsce nikt oprocz nas
nie jest w stanie zaofero-
wac nierdzewnego nita
rurkowego. Jestto jednak
element juz bardzo niszo-
wy - mowi kangalis.

Plany na przysztosc¢ za-
ktadajg dalsze zwieksza-
nie sprzedazy specijalis-
tycznych potgczen. Do
oferty majg by¢ tez wig-
Czane coraz to nowe pro-

dukty.

Caty czas szukamy no-
wych produktow, ktore
mozemy przedstawi¢ na-
szym Klientom. W tym
roku chcielibysmywtgczy¢
do swojej oferty na state
nierdzewne $ruby do
zgrzewania, ktorych na
rynkuw ogole nie ma oraz
caty szereg kotkow spre-
zystych. Kazdy nowy pro-
duktwymagajednak cza-
su, duzo rozmow z klien-
tami, zbadania zastoso-
wan, przedstawienia pro-
pozycji, dobrania rozmia-
row.

Firma oproécz specijalis-
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tycznej oferty stawia prze-
de wszystkim na czas
reakcji. Elementy potg-
czeniowe sg najczesciej
uzywane w ostatnim eta-
pie produkciji, czyli przy
montazu. Ich jednostkowa
ceng, bardzo niska w sto-
sunku do catych maszyn
czy innych materiatow,
powoduje ze osoby zaj-
mujgce sie zakupami nie
poswiecajg im zbyt wiele
uwagi. Dopiero, gdy za-
czyna ich brakowac
uzmystawiajg, sobie, ze
brakuje jeszcze drobnego
blachowkreta czy nitona-
kretki do wypetnienia
planu produkciji. Dlatego
priorytetem dla firmy
Olfor, oprocz jakosci, jest
termin dostaw.

- Wspotpracujemy tylko z
europejskimi producen-
tami. Jakosc¢ oraz czas
reakcji dla klienta to
podstawa - konczy kanga-
lis.
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rynku polskiego

Stainless & acid

resistant
steels...






